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Jeffrey Cox

Der Mann, der erfolgreich européische
Lautsprechertechnologie in den USA
etabliert hat, schickt sich nun an, EAW
zu alter GréBe zuriickzufiihren

Jeffray Cox? Den MNamen des amerikani

schen Toningenie fer 2eit nunmehr
=n Jahr EAW vorsteht, kannten
hierzulande nur
Umgekehrt ist das Interesse von
leffrey, dessen Audiokarriere 1968 in den
USA mit ¢in paar Hornlautsprechern und
Vax-Zeilenlautsprechern begann, deutlich
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elnen Urmareg zum Montreux Jazz Festhval
Christian Heil demanstrierte hier der Fach
welt sein V-DOSC. e

ersten Mal die Performance eines leis-

frey erlebte zum

tungsstarken Line-Arrays und skizzierie
fur sich sofiort die Praxisvorteile, die ihm
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neuartige, kontrollierte Coverage enorme

Varteile bieten, und Kontakte zum TV-
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erfahrenen Patrick Baltzell waren schnell
hergestelit. Jeffrey Cox belieB es nicht
dabel, sondern hatte Feuer gefangen und
baute schnell seine Kontakte nach Frank
reich zu L-Acoustics aus. Cox entschied
schlieBlich, das Risiko einzugehen, seiner
beruflichen Laufbahn einme vollig neue
Richt ung zu geben

In Kooperation mit Christian Heil sicherte
er alle amerikanischen PFatent- und Mar-
kenrechte und startete 1904 unter dem
{spater in L-Acoustics US™ umbenannten]

Namen Cox Audie Engineering den

Import bzw. die Endmontages von L-Acous
tics-Produkten auf dem amerikanischen
Markt

Genau zehn Jahoe spater werkaufte er die
Firma an L-Acoustics und verlief ske. FOr
zwel Jahre stellte er sich begeistert wieder
selbst hinter das Live-Mischpult und
dariber hinaus st
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elnem ‘f.l,l'.li":-|lr-::_|'?.". nach, wo er gleich sein
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Im Sommer 2006 dann kam die aberra

schende Anfrage und Wende hin zu Loud
Technologies, um innerhalb des Konzerns

die Leitung der Marke EAW zu Oberneh
men, die er seftdem innehat

Wer franzésische Lautsprecher in den USA
zu verkaufen schafft. dem darf man ja elne
gewisse Aufgeschlossenhelt und Affinitat

zu Europa unterste
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Deutschland - ein wichtiger
Markt fiir EAW

Production Partner: leffrey, in den letzten
Monaten sorgte EAW in Deutschiand vor

alll

n Dingen durch eine Verlagerung der
Fertigung nach Fernost filr Aufmerksam-
keit. Was ist in deinen Augen der derzeit

wichtigste Prozess bel EAW?



